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Baixa reputação de marca Pandemia coronavírus 

• Nome da ação: Atestado de fornecimento
• Objetivo: Evidenciar os resultados referente ao desempenho dos produtos aos potenciais clientes 

do mercado a fim de gerar autoridade no setor e atrair novos negócios.
• Mecânica: Solicitar o compartilhamento de informações sobre os equipamentos aos clientes para 

criação de cases e análises.

Investimento: R$2.400,00

W T

Equipamentos operando no mercado Mercado em crescimentoS O



Baixa reputação de marca Crescimento do mercado

• Nome da ação: Percepção de marca
• Objetivo: Participar de eventos, feiras e portais digitais do mercado a fim de compartilhar 

conteúdos técnicos e características das linhas de soluções Clark.
• Mecânica: Inscrições/Participações em eventos e firmar possíveis parcerias com portais do setor.

• Fenasucro (visitação): 17 a 20 de agosto de 2021 
• Biodiesel BR (visitação): R$ 1.500,00 

Investimento: R$1.500,00

W O

Marca forte em outros setores da indústria Avanço dos meios digitaisS O



Baixa reputação de marca Crescimento do mercado

• Nome da ação: Portais digitais
• Objetivo: Participar de eventos, feiras e portais digitais do mercado a fim de compartilhar 

conteúdos técnicos e características das linhas de soluções Clark.
• Mecânica: Inscrições/Participações em eventos e firmar possíveis parcerias com portais do setor.

• Biodiesel BR 4x: R$ 16.000,00
• Biodiesel UBRABIO 4x: R$ 16.000,00 

Investimento: R$32.000,00

W O

Marca forte em outros setores da indústria Avanço dos meios digitaisS O



Baixa reputação de marca Avanço dos meios digitais

• Nome da ação: Marketing de conteúdo 
• Objetivo: Abordar diferenciais técnicos através das plataformas digitais
• Mecânica: Coletar informações e resultados dos equipamentos que já operam no mercado e 

destacar os pontos principais para tal desempenho e disparar e-mails marketing de acordo com 
cronograma definido.

Investimento: R$2.400,00

W O



Baixa reputação de marca Avanço dos meios digitais

• Nome da ação: Atestado de fornecimento
• Objetivo: Evidenciar os resultados referente ao desempenho dos produtos aos potenciais clientes 

do mercado a fim de gerar autoridade no setor e atrair novos negócios.
• Mecânica: Solicitar o compartilhamento de informações sobre os equipamentos aos clientes para 

criação de cases e análises.

Investimento: R$2.400,00

W O

Linha de equipamentos eficientes 
para os processos 

Segmento tissue em ascensãoS O

Não divulgação de conteúdos com
foco no setor 

Projetos de alta complexidadeW T



Linha de equipamentos eficientes 
para os processos 

Investimentos para novas 
unidades de produção

• Nome da ação: Projeto Clark Day
• Objetivo: Ganhar aproximação com os principais clientes do mercado
• Mecânica: Elaborar apresentações estratégicas para cada cliente com foco nas soluções que podem 

ser fornecidas às unidades.

Investimento: R$800,00

S O



Marca forte em outros 
setores da indústria

Não divulgação de conteúdos 
com foco no setor

• Nome da ação: Percepção de marca
• Objetivo: Participar de eventos, feiras e portais digitais do mercado a fim de compartilhar conteúdos 

técnicos e características das linhas de soluções Clark.
• Mecânica: Inscrições/Participações em eventos e firmar possíveis parcerias com portais do setor.

• 53º Exposição Internacional de Papel e Celulose (visitação): Agosto | R$1.500,00

Investimento: R$1.500,00

S T



Capacidade técnica em soluções Players em processo de ampliação

• Nome da ação: Projeto Clark Day
• Objetivo: Explorar a capacidade técnica que os equipamentos da Clark possuem e evidenciá-los 

através das realizações do Clark Day.
• Mecânica: Elaborar apresentações estratégicas para cada cliente com foco nas soluções que podem 

ser fornecidas às unidades.

Investimento: R$800,00

S O



Baixa reputação de marca Avanço dos meios digitais

• Nome da ação: Marketing de conteúdo
• Objetivo: Abordar diferenciais técnicos através das plataformas digitais
• Mecânica: Coletar informações e resultados dos equipamentos que já operam no mercado e 

destacar os pontos principais para tal desempenho e disparar e-mails marketing de acordo com 
cronograma definido.

Investimento: R$2.400,00

W O

Bom desempenho dos produtos já aplicados Avanço dos meios digitaisS O

Não divulgação de conteúdos com
foco no setor 

Projetos de alta complexidadeW T



Marca forte em outros 
setores da indústria

Não divulgação de conteúdos 
com foco no setor

• Nome da ação: Percepção de marca 
• Objetivo: Participar de eventos, feiras e portais digitais do mercado a fim de compartilhar conteúdos 

técnicos e características das linhas de soluções Clark.
• Mecânica: Inscrições/Participações em eventos e firmar possíveis parcerias com portais do setor. 

• Encontro Anual de Distribuição e Distribuição e da indústria de Cloro-Álcalis (online): Agosto | R$500,00

Investimento: R$500,00

S T



Não possuir conhecimento 
técnico suficiente 

Avanço dos meios digitais

• Nome da ação: Especialização no mercado
• Objetivo: Convidar especialistas para fornecer orientações/cursos à equipe de colaboradores da Clark.
• Mecânica: Treinamentos internos referentes às soluções que podem ser fornecidas ao mercado.

Investimento: R$2000,00

S T
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